Sales
Management

Build the Skill
27152026

KC City, Praha 4 Created by
www.sales-management.cz blue events



Obchod dnes nevypada tak, jak si myslime.
A praveé proto c¢asto nefunguje.

Firmy maji CRM, pipeline, metriky i Al nastroje. Pfesto ¢asto nedokazi spolehlivé predikovat
vysledky, obchodnici si jedou kazdy svou hru a dealy se ztraceji bez jasného dlvodu.
Problém vétSinou neni v tom, co je nastaveno, ale v tom, co se déje mimo to.

Na konferenci Sales Management se podivame na obchod bez iluzi. Ukdzeme, co skute¢né
odliSuje funkéni obchod od toho, ktery jen dobfe vypada v reportech. Od nastaveni role
obchodnika a systému az po to, jak vyhravat dealy.

Zaméfime se na to, co dnes opravdu rozhoduje o vykonu tymU, kde obchod rediné utika
a jak pracovat s procesy, nastroji i Al tak, aby podporovaly vykon, ne chaos.

Zazni konkrétni zkuSenosti z firem, které dokazou obchod dlouhodobé zlepSovat.

Tésime se na setkani 27. kvétna!
Michaela Dvorakova a tym Blue Events
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Registrace, snidané, networking
Blok A

Najimame, onboardujeme, hodnotime...
ale vlastné nevime, co od obchodniki
chceme

, Owner & Mentor,
Basic Principles
Mala firma, velké ambice: Jak postavit
B2B akvizici bez korporatnich zdroju

, Head of Business
Development, NextPV Services
Rozhovor: Mate sales pod kontrolou
nebo jen véfite vlastnim reportim?

, CRO, wflow

, Partner, Saleshero
Proc¢ se nékteré dealy dotahnou a jiné
vysumi

, obchodnik

Vas obchod o€ima pani Columbové.
Kudy vam unikaiji trzby?

, obchodni detektivka
a zakladatelka, Banska & Co. Sales Detectives

Prestavka na kavu nebo ¢aj
Blok B

Jak vyhravat dealy, i kdyz nejste
v mistnosti
, CEO & Founder, Hackerly

Sales v realité inovacni jednotky
velkého korporatu
, Head of Rollout Team, Skoda X

Jakeé digitalni nastroje dnes obchodnik
skutecné potrebuje?

, Senior Account Executive,
Salesforce

Moderuje:
Partner, Blue Events

Al Avatar, jako novy hra¢ v obchodnim
procesu
, CEO, Skilldriver

400 minut s Al hlasem: Co se stane,
kdyz date obchodnikiim do ruky hlas
firmy

, Business Lead, Fameplay.ai

Pracovni obéd a networking
Blok C

Al, automatizace a realita obchodu:
Co ukazuji data 300+ firem
, Sales Manager, Saleskit

Panelova diskuse:
Build the Skill v praxi: kde konc¢i
nastroje a za¢ina vykon
Moderace:

, Founder, Saleshero

Diskuze nabidne pohled na to, pro¢ jsou obchodni
dovednosti zakladem vykonu a kde zaéina role
systému, dat a nastroji. Ukaze, kdy technologie
skute¢né zvysuji vykon a kdy naopak vytvareji iluzi
kontroly. Zaméfime se na to, co dnes rozhoduje o
uspéchu v komplexnim B2B prostfedi a jak stavét
obchod, ktery funguje dlouhodobé a nejen diky
jednotlivelim nebo nastrojliim.
Moderator:
, Partner, Saleshero

Panelistky:

, Chief Operational Officer,
StoryMatters.online

, Sales Hospitality

& Corporate, Technogym Austria

, Retail Audit Director,
ppm factum

, Business Development,
Moodpasta, Visu, Furtag

Koktejl a Networking

Podrobnosti o programu najdete na:



Vstupné

Early Birds Zakladni Skupinové

8 500 K& (+DPH) 10 500 K¢ (+pPH) 6 900 K¢ (+ppH)

Prfi platbé do 24. 4.2026 Pfi platbé do 7. 5.2026
Cena pro jednu osobu. Cena pro jednu osobu.

Misto konani
Konferencéni Centrum City Na strzi 65/1702, 140 00 Praha 4 - Pankrac
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